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10 e mayo 2022
A quien corresponda:

Por este conducto, nos permitimos informar gue el Dr. Juan Mejia Trejo, profesor de |a asignatura
de Cadena de Suministro de los estudiantes (nombre): Garcla Mavarro Gerardo, Hernandez Soto
Tania Saral Ibarra Ferndndez Daniela) Zambrano Suarer Edgar lvan/ Zepeda Hernandez Ciebo
Valeria con codigos: 215BEEETT (220330317 /216509647 216582727 J216492205 de la
Licemciatura: Imgenieria em Megocios, del Centro Universitario de Ciencias Econdmico-
Adrninistrativas [CUCEA) de la Universidad de Guadalajara (UdeG) participaron en forma activa en
gl proyecto: “Propussta POWERCOPF”,

Dicho proyects se llewd a cabo del: “25 de abril del 2022 al 10 de mayo del 20227, cuyas actividades
desarrolladas fueron:

- Dizefio e implementacidn de e-commerce
- Dizefio & Implementacian de analitica web y en redes sociales

-Disefio e implemen‘.acl-;:'ln de un CRM |[Customer Relationshig Management)] administracion de
relaciones con el cliente

Los beneficios y mejoras que sa lograron para nuestra institucian, fueron:

- 5@ nos entregd un paguete tecnoldgico que integra las soluckones arriba mencionadas, a partir de
un manual de operacidn y mantenimiento

- Las mediciones realizadas, nos permiten asegurar una mejora sustancial en:

& Laimagen o posicionamiento mercado (etc.) de wn 20 a 30%
# La interaccidn mds rapida ¥ eficiente con nuestros clientes ¥ proveedores en un 15 a
20%
#  Incremento de pedidos '|I.I'I} ventas de nuestros productos '5'|'Il:| servicios en un 15 a 20%:
Se extiende la presente para los fines que corvengan a los interesados.

- L] h
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) El mejor lugar para el talento

Universidad de Guadalajara

Centro Universitario de Ciencias Econdmica
Administrativas

POWERCOP MEXICO

POWERCOP

MEXI|I C O
OLOGIA ¥ SEGURIDAD EM EQUIPD TACTICD

REPORTE DESARROLLO
TECNOLOGICO



Generacidn y aplicacion de conocimiento tedrico-practico

Zapopan, Jalisco a 16 de Mayo de 2022

PROYECTO DE DESARROLLO TECNOLOGICO: POWERCOP MEXICO

El proyecto es desarrollado para POWERCOP MEXICO, empresa dedicada a la venta de equipo
tactico, equipamiento de patrullas y productos. Con mas de 5 afos en el mercado. La empresa
esta interesada en reforzar sus areas de oportunidad aprovechando la época pospandémica de
COVID-19. El problema a resolver es el disefio e implementacién de las diversas herramientas
de marketing digital y de negocios electrénicos para lograrlo. Por lo tanto, en el analisis y
estudio de su situacidn, el grupo de trabajo considera que el proyecto es de transferencia
tecnoldgica relevante, pues desarrolla la integracion a nivel tedrico de los conceptos que
comprenden la mercadotecnia digital y los negocios electrénicos permitiendo a nivel practico,
disefiar y habilitar,una pagina web, una red social asi como un sistema CRM (Customer
Relationship Management).

Son utilizados los libros del propio lider del proyecto:

Mejia-Trejo, J. (2017). Mercadotecnia Digital: Una descripcion de las herramientas que
apoyan la planeacion estratégica de toda innovacidon de campaiia web.Editorial Patria:
México.

Mejia-Trejo, J. (2019). Fundamentos de Negocios Electrénicos. Teoria y Practica.
BUK: México.

El proyecto se documenta y entrega al usuario a través de un paquete tecnoldgico que los
describe y soporta, con un resultado de mejoras reconocidos por el usuario en imagen vy
posicionamiento de mercado en un 20% a 30%, interaccion mdas rapida y eficiente con
proveedores y clientes de un 15% a 20% e incremento de pedidos/ventas de productos/
servicios de un 15% a 20%. Ademas, se forma recurso humano de 5 estudiantes de la
Licenciatura de Ingenieria en Negocios, de la Universidad de Guadalajara.

Este caso se considera de éxito, demostrando la aplicacidon y generacién de conocimiento
tedrico-practico de mercadotecnia digital y negocios electrdnicos, en el periodo de 25-Abrir
al 10-Mayo-2022.

Lider del Proyecto Dr. Juan Mejia Trejo profesor investigador CUCEA UdeG

Celular: 33-12809887; e-mail: jmejia@cucea.udg.mx; juanmejiatrejo@hotmail.com



mailto:jmejia@cucea.udg.mx
mailto:juanmejiatrejo@hotmail.com
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1.RESUMEN EJECUTIVO
Nombre de la empresa: POWERCOP

Empresa dedicada a la venta de equipo tactico,
¢, Quiénes somos? equipamiento de patrullas y productos. Con mas
de 5 afios en el mercado.

Analizar el estado de la PYME a través de un
Objetivo: benchmarking interno para identificar zonas de
oportunidad, mejora y deficiencias.

Se calificara cada criterio considerado dandole
una Unica puntuacién entre el 1 y el 5 donde:

0. No cuenta con ello

OBSERVACIONES

Valoracién 1. Muy mala
2. Mala
3.Regular
4. Buena
5.Muy Buena
Criterios Situacion actual de POWERCOP
¢ Tienen buen aspecto 5
visual?
¢La presentacion de los
productos atrae nuevos
clientes? 5
¢ Los productos tienen
aspectos innovadores? 5
¢ Son de calidad? .
¢, Ofrecen variedad de 5

productos?

Los productos que se
ofrecen siempre estan en
constante actualizacion y

asi mismo poder ofrecer lo

mejor en innovaciéon y

tecnologia.

¢ Son accesibles? 5

¢.Son competitivos? 5

¢ El precio corresponde a

POWERCOP cuenta con
un extenso catalogo de
productos que se adaptan
al presupuesto de los
clientes.

irecio/calidad? 5

¢ El establecimiento
cuenta con buena
ubicacion? 0

Se preve que en unos afnos
la empresa ya cuente con




¢La zona de ubicaciéon
corresponde al segmento
de mercado? 0

¢ Es facil identificar el
domicilio? 0

un puesto de venta al
publico.

¢El nombre de la empresa
va de acuerdo a lo que
ofrecen? 5

¢, Ofrecen promociones y
descuentos? 3

¢ Tienen medios de
promocién? 4

¢ Es facil identificar el
nombre de la empresa? 5

La empresa no cuenta con
otros medios de promocion
ademas de su pagina web.

Conclusién: Con esta tabla podemos ver las deficiencias con las que cuenta la
empresa y asi poder ofrecerles nuevas estrategias o de qué manera podrian
llevarlo a cabo.




1.1 Diagnostico de la empresa

Somos una empresa que nace de las necesidades del \Vv
mercado en el ambito de la seguridad publica. Nuestra V
empresa fomenta la calidad y el orden en el servicio hacia las ‘l"

corporaciones de seguridad publica y las policiacas,

POWERCOP

MEXI|CO

TECHNOLOGIA ¥ SEGURIDAD EM EQUIFQ TACTICO

brindando nuestros servicios con productos de calidad,

llenando las expectativas que se tienen de un proveedor de
alto nivel de exigencia en cada uno de sus procesos. PowerCop México es una
corporacion comprometida con los altos niveles de la calidad de sus productos que
se ofrecen, teniendo asi los mejores proveedores que cumplan con sus

certificaciones e ISO y Normas correspondientes y sus garantias.

1.2 Situacion actual de la empresa vs competidores

Tienda Redes sociales Pagina web
fisica
Youtube: [____eesl
9 https://www.youtube.com/channel/UCnnib-
A E thcFOZCxIGtVfUA m
e 10 suscriptores
No cuenta | e Frecuencia de publicaciones 1 https://powercopmexico.com/
con tienda vez a la semana. e  Secciones: inicio con
fisica. e Contenido: Presentacion de informacion de la empresa,
productos para el equipo de productos para vialidad,
seguridad en patrullas, productos  para  uniformes,
instalacion de sirenas, calzado, patrullas, accesorios y
uniformes y bici patrullas. contacto.
Facebook: e Cuenta con vinculacion a los
e No disponible @ teléfonos de contacto o da la
Instagram: @ @ . opcion de dejar los datos del
« No disponible ) cliente para que la empresa se
contacte con él.



https://www.youtube.com/channel/UCnnib-F_mJhcFQ2cx6tVfUA
https://www.youtube.com/channel/UCnnib-F_mJhcFQ2cx6tVfUA
https://powercopmexico.com/

1.3 Situacion actual de sus plataformas virtuales vs
competidores

e ALTEC .
2,150 Me gusta 8,184 Me gusta
Frecuencia de Frecuencia de
publicaciones: publicaciones:
Aproximadamente 3 Aproximadamente 16
publicaciones por publicaciones por mes
mes Contenido: informativo,
Contenido: Productos promociones, contenido de

valor para los clientes,

YATLA o« PR77

16,471 Me gusta
Frecuencia de
publicaciones:
Aproximadamente 15
publicaciones por mes
Contenido:

informativo, productos.

1711 seqguidores
Contenido: productos

PR77
1716 seguidores

No cuenta con pagina -
bag Contenido: productos

e ALTEC .

P

=
2
=

S

Secciones: Informacion
de la marca, productos,
y barra de busqueda.
Mensaje  directo a
Messenger, vinculacién
directa con Facebook y
YouTube.

1.4 Panorama a futuro

Secciones: Informacion
de la marca, producto y
barra de bdsqueda.

Mensaje  directo a
Whatsaap y Messenger
y vinculaciéon directa
con Facebook,
Instagram y Twitter

YATLA .

PR77
Secciones: Informacion
de la marca, producto y
barra de busqueda.
Creacion de cuenta,
carrito, vinculacion
directa con Facebook,
Instagram y YouTube,

De acuerdo con el consejo nacional de seguridad privada, en México trabajan

alrededor de 6,000 empresas enfocadas a prestar servicios de seguridad.

Gracias al desarrollo y creacion de las plataformas digitales como

Instagram y Facebook se estima aumentar nuestro mercado en un .

180% a un 200% mas, lo que quiere decir que se estima recibir el doble de

clientes que se reciben actualmente.



A través del disefio de las anteriores redes sociales Instagram y Facebook, asi como

Su continuo seguimiento se permitira:

Incrementar de forma rapida la interaccion y el reconocimiento de los nuevos
0 posibles clientes que deseamos mantener.

Poseer una cartera de clientes en linea, y llevar un seguimiento post venta
mediante publicidad e incluso notificaciones acerca de nuestras
promociones.

Llevar un control estadistico de las personas que interactian con nuestras
redes sociales, tiempo y desde qué zona, para tener la capacidad de decision
sobre nuestros clientes meta y hacia quienes dirigirnos. Ademas de que nos
guia numéricamente para seguir o mantener un estandar de publicidad en
redes sociales.

Crear una red automatizada de atencion y filtrar a los clientes segan su nivel

de interés en los productos.

Haciendo un ejemplo de préactica a través de la plataforma de Facebook, se estima

tener un alcance de 21 mil a 25 mil personas que pueden ser clientes potenciales

de acuerdo con los intereses de seguridad privada, servicios de proteccion, vigilante

de seguridad entre otros como se muestra a continuacion.

Las estimaciones pueden variar considerablemente a lo largo del tiempo segun las

selecciones de segmentacion y los datos disponibles.

Tamafio de publico 21,500-25,300

Lugar: México
Edad: 20 - 60
Personas que coinciden con:
e Cargo: Seguridad privada

Caracteristicas e Sector: Servicios de proteccién

Y también deben coincidir con:

y seguridad ciudadana
e Sector: Servicios de proteccién

e Intereses: Vigilante de seguridad, defensa personal o defensa civil,




Segun el padron de empresas en seguridad privada de Jalisco a fecha de 2020,
manifiesta que existe un aproximado de 206 empresas de seguridad privada dentro
del estado.

Sin embargo, de igual manera realizamos la segmentacion del publico para el

estado de Jalisco, dando como resultado los siguientes valores.

Tamarfo de publico 2,600-3,100

Lugar: México, Jalisco
Edad: 20 - 60
Personas que coinciden con:
e Cargo: Seguridad privada
Caracteristicas e Sector: Servicios de proteccion
Y también deben coincidir con:
e Intereses: Vigilante de seguridad, defensa personal o defensa
civil, y seguridad ciudadana
e Sector: Servicios de proteccion

Dando un panorama con espectro muy amplio para recibir nuevas visitas y personas
interesadas en el negocio.
En cuanto a lo que respecta a Mercado Libre, esta plataforma
de ventas en linea y su rapido crecimiento y tiempos de
entrega, beneficiara de manera exponencial a la marca, ya
gue en Jalisco existen alrededor de 30 proveedores de
articulos de seguridad similares a los que manejamos en la
empresa, por lo cual la competencia no es tan alta en este
mercado de ventas por internet.
Beneficios:
1. Alta capacidad de respuesta y atencion.
2. Seguridad de pagos y envios.
3. Envios a todo México de manera “express”.
4

. Apertura a crear una red de distribucion en otros estados.




1.5 Costos y beneficios

La propuesta de valor esta basada en tener mayor presencia en el mercado, crear
una interaccion mas directa con el cliente, mejor atencién pre y post- venta, generar
novedades, asi como también el control de inventario de la empresa lo que le

permitira tener un control de sus ventas por mes y afo.

« Disefio e implementacion en redes sociales:

El objetivo principal en cada una de las redes sociales que se van a implementar
(Instagram y Facebook) es poder alcanzar una interaccion con el cliente. Por lo que
se tendrian muchos beneficios para su publicidad y venta, pues le dara la
oportunidad de llegar a un area geografica mas amplia utilizando herramientas como
mercado libre. Se haran publicaciones sobre sus productos, videos en donde
demuestren la calidad de sus productos.

Costo: $7,540

« Disefio e implementacion de perfil en mercado libre:

Vender en mercado libre es una buena opcién para la empresa pues tiene un
alcance de 250 millones de usuarios registrados, como propuesta vamos a crear un
perfil en donde llevaremos el manejo de la cuenta.

Incluye: contestar mensajes de interesados, organizar los envios, crear guias y
llenado de fichas técnicas.

Los beneficios de vender en mercado libre son:

1. Programa de proteccion al vendedor: es una herramienta que busca brindar
seguridad a los vendedores.

2. Fichas técnicas: los articulos tienen mayor informacién pues se les dan guias
de llenado de fichas técnicas de sus productos.

3. La venta en linea: Uno de cada 3 usuarios de internet visita mercado libre y
de las 6 mil busquedas por segundo en la plataforma 11 se convierten en
ventas.

Costo: $6,960



« Disefio e implementacion de plataforma para control de inventarios:

Se le disefiara una plataforma en donde podran tener el control de inventario de la

empresa, asi como también manejar las salidas de mercancia por ventas por medio

de mercado libre. Al tener esta plataforma de control podran realizar reportes

mensuales y anuales de los productos vendidos.

Costo: $4,060

EmmE

\.'_F
POWERCOP

ME X | ¢

Propuesta econdmica para la
empresa PowerCop.

COTIZACION

N-0012345
05-05-22

DESCRIPCION CANTIDAD  TOTAL
Diserio e implementacion en redes sociales 1 $6,500
Disero de perfil e implementacion en mercado libre 1 $6,000
Disefio e implementacion de plataforma
para control de inventarios 1 53500

TOTAL $16,000.00
IMPUESTOS $2,560.00
EQUIPO 7
$18,560.00

BANCO BBVA
CUENTA: 00012345678

TOTAL A PAGAR

Cantidad en letra: dieciocho mil quinientos sesenta

GRACIAS POR SU
PREFERENCIA.

00/100 M.N

Precio Final del
proyecto

Monto de inversion:
$18,560.00 pesos
Beneficios esperados:
30 - 40%
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3.DESARROLLO DE LAS HERRAMIENTAS

3.1 Canvas de la empresa

SOCI0S CLAVE ACTIVIDADES CLAVE

« Gertificaciones de

Nuestros productos
o Sequridadpublicage ~ * UTTEcer productos e
1og estados. calidad.
o Seuridad privada « (ontar convariedad
Fmpresas privadas e productos.
QU8 requigran
nuestros productos. RECURSOS CLAVE
* fabricantes y » Fisicos: Maguinas
proveedores hordadoras y demas para
relacionados con 3 realizacion de uniformes
nuestro mercado. ® Financieros: Inversian para

80stener las ventas
 [ntelectual: Plan

gS1rateaico de produccion,

[0gistica y mercadotecnia

ESTRUCTURA DE COSTOS
- Cstos Fijos: Publicidad-promocion-mercadotecnia

sueldos, servicios (oancarios, telefonia, internet, luz
aoua, mantenimieptos), renta, suministros para Ia
0ficing, 0astos aaministrativos
C0STOS varianles; materias primas, insumos,

PROPUESTADEVALOR  RELACION CON CLIENTES  SEGUIMIENTO DE CLIENTES
Brin[lanﬂwmustranﬂn
contar con el producto que nfromacian soore Nog enfocamos ala
[equiera el cliente ademas NUESITOS proauctos sequridad publica

teniendo los mejores

Droveedores que cumplen Jubernamentaly

de adaptarnos a los

Dresupuestos dg ComPras  con sus certificaciones & empresas de seguridad
gubernamentales y contar 150, Normas privada de cualquier parte
G0N UN oran catalogo de COTESpOnaIentes y sus delarepublicamexicana.
productos para la calidad arantias.
/DI8Gi0 QUE requigran CANALES
NUestros clientes. -
. Sitio web
« Recomendaciones
por clientes.
. Volantes.
FUENTE DE INGRESOS

Customer Lovalty: Se retiene a os clientes y $& asegura su lealtad
proporcionando valor mas alla del producto o Servicio en sTmismo,
65 decir, a traves ds proaramas basados en incentivos. £l objetivo &s
aumentar 1a Iealtad creando una conexion emocional 0 Simplemente
premiandola con ofertas especiales. Los clientes estan

Costas _ .
(e distribucion, comisiones de venta, proveedores voluntariamente vinculados a la empresa. [0 que protege [os
£SpONtaneos. ingresos futuros.
3.2 Canvas de nuestra propuesta
ACTIVIDADES CLAVE
SOCI0S GLAVE « Dise0 ¢ Implementacian en PROPUESTA DE VALOR RELACION CON CLIENTES  SEGUIMIENTO DE CLIENTES
redes sociales Brindando y mostrando Empresas enfocadas 412

- 0stos Fijos; Publicidad- promocian-mercadotecnia
sueldos, servicios (bancarios, telefonia, internet, luz
aqua, mantenimieptos), renta, suministros parala
oficing, astos administrativos
(08108 varianles: materias orimas, insumos,
(ostos
(e distribucion, comisiones de venta, proveedores
gspontaneos

. UiSﬂﬁU de publicioad para redes Tener mayor presencia en infromacion sobre sequridad publica
¢ PE[SUUHS _'B[In guclales_ o el mercado mediante el [I'Ill_BSIEEISll][U[IU_DIDS qubernamentaly
gxperienciaen  (rear perfil én pagina mercado disefio e imol tacid ENIEN00 103 MEJ0rES h
i - libre. IEN0 6 IMDIEMENTACION — proyecgores quecumplen ~~ MPTESas dé seguridad
SEOUN0A0 DUOCAY o onasteomoasge EN1STEOBSSOCIAlES M3 consusecerticasonese privada de cualquier parte
privada. Droductos. Visitadas, gengrando 130, Normas (¢ [ republica mexicana
* Empresas « Crear plataforma de inventarios.  novedades en nuestro COITESPONGIENTES Y SUS
certificadas. o CApIUTAr productos ela Segmento de mercado garantias.
* lcenciasy - emoresa. mediante publicaciones CANALES
prooramas: Disefioy RECURSOS GLAVE S0Dre nuestros productos. _
andlisis de datos o CONoCIMINto &n * fiedes Sociales.
* Personas marketingyventajas  Tenerunaplataformapara Platarormas ge
especialistas en competitivas paratu gl control de productos ventas
« Software conanalisis de Bmprasa.
(atos.
« Consultores en
Negocios
ESTRUCTURR DE GOSTOS FUENTE DE INGRES0S

« (onsultorias & la empresa.

« (reacion y seguimiento de Ias redes sociales de la empresa.
« (reacionyllenado de plataforma de control de inventarios.
« (reacion y control de perfil de mercado libre.



3.3 Propuestas

3.3.1 Disefio de redes sociales

Hoy en dia una de las redes sociales mas visitadas en México es: Facebook siendo
la segunda plataforma mas visitada en México con un 93% de los usuarios; e
Instagram tendiendo el 79.1% de los usuarios.
Es por eso que es indispensable que la empresa comience con interacciones
mediante estas plataformas. Al momento de que se realiza el disefio de las redes
sociales de una empresa se debe considerar que el disefio sea Util para asi alcanzar
a nuestro mercado objetivo, por ello se deben seleccionar los elementos digitales
gue transmitan lo que queremos acorde a los objetivos de la empresa y su mision y
vision.
El equipo 7 realiz6 un analisis de las necesidades de publicidad de la empresa
Powecop, asi como también de las distintas metodologias existentes para promover
de manera efectiva el mensaje.
Como equipo proponemos el siguiente plan para el disefio e implementacion de
redes sociales:
« Disefio y control de perfil en Instagram
1. 11 publicaciones y 2 videos con duracién menor a 30 segundos 3
veces por semana.
2. Creacion y Edicion 3 reels para Instagram mensuales.
Analisis de respuesta e informes mensuales.

Vista general del perfil

powercop_mexico v ¢ =

Instagram
6 18 1
Publicaciones Seguidores Seguidos

POWERCOP México

? Lider en la industria en tecnologia y seguridad en equipo tactico.

1 Productos altamente certificados en el mercado, ofreciendo lo mejor en sus ramas.
powercopmexico.com/

de

%

Editar perfil

Link del perfil de

Instagram:

POWERCOP

https://instagram.com/po

wercop mexico?igshid=Y
MMyMTA2M2Y=
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https://instagram.com/powercop_mexico?igshid=YmMyMTA2M2Y=
https://instagram.com/powercop_mexico?igshid=YmMyMTA2M2Y=
https://instagram.com/powercop_mexico?igshid=YmMyMTA2M2Y=

o Disefio y control de perfil en Facebook

Nuestra propuesta con el perfil de Facebook es que se encuentre
sincronizado con el perfil en Instagram por lo cual el contenido subido a
Instagram seria el mismo que Facebook ahorraria tiempo, y no habria
variacion en las publicaciones buscando no confundir a los consumidores.
Ademas, por este medio se buscaria mantener una mayor comunicacion con
el cliente buscando que el tiempo estimado de respuesta no supere a una
hora.

Vista general del perfil de Facebook

Powercop México
° Crear nombre de usuario de la pagina

+ Crear botén de llamada a la accion

@ - © ’
Publicar Foto Promocionar Ver como Editar pagina

Powercop México

Inicio Grupos Eventos Publicaciones Opiniones Tienda Videos Fotos Inform 64:9

iTe invitamos a que visites nuestro sitio web!
Ahi encontraras el producto que mejor se adapte a tus necesidadesf | & @
o Contamos con un alto surtido nacional y extranjero &
Productos de la més alta calidad ¥
Descargar catalogo y ponte en contacto con nosotros,}
Se manejan precios especiales a mayoreo y distribuidores asi como al sector gubernamental.
Para mas informacién visitanos en:

© Guadalajara, JAL, México, 44100 Guadalajara, Jalisco, México >OMO LLEGAR M https:/powercopmexico.com/
0 lldamanos al
] s T +521331604 3038

T +52 1812567 4712

[ 33 3970 7990 /

= ‘ / \Y‘ POWERCOP méxco
@ https:/powercopmexico.com/

(0] Lider en la industria en tecnologia y seguridad en equipo tactico /7

Catalogo

Mostrando 1-80 de 94 resultados )rden por defecto

Link del perfil de Facebook: Ll s

https://www.facebook.com/Powe

2 LEDS MULTICOLOR 2 MODULOS DE LEDS BALIZAMIENTO PARA BALIZAMIENTO PARA

rcop- M %CS% Ag Xi co- MARCA CODE3PARA  PARA PARRILLA AUTO SEDAN CAMIONETA PICKUP

100789812634691/ ’ ’
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https://www.facebook.com/Powercop-M%C3%A9xico-100789812634691/
https://www.facebook.com/Powercop-M%C3%A9xico-100789812634691/
https://www.facebook.com/Powercop-M%C3%A9xico-100789812634691/

Detalle de lo que incluye nuestro paquete:

e Se realiza el disefio del anuncio de manera que resalte tu oferta y sigas las
normas de disefio de cada plataforma publicitaria.

o Contestamos las preguntas basicas que realicen los prospectos interesados
en tu oferta, como horarios de atencion, costos, ubicacion, etc.

o Desarrollamos tus campafas de publicidad en redes sociales como
Facebook, Instagram.

e Te enviamos un reporte mensual con los resultados obtenidos, asi como un

plan para mejorar las camparias el siguiente mes.

El costo de tal propuesta sera de $7,540 pesos

PO}‘{\{I;?(_EOP COTIZACION

N-0012678
05-05-22

Propuesta econémica para la
empresa PowerCop.
"Disefio y manejo de redes sociales”

DESCRIPCION CANTIDAD TOTAL
Disefio y control de perfil en Facebook. 1 $1,400
Disefio y control de perfil en instragram. 1 $1,400
11 publicaciones y 2 videos con duracién menor a 1 $2.200
30 segundos 3 veces por semana. !
Creacion y Edicién de videos 3 reels para instagram 1 $1000
mensuales. !
Andlisis de respuesta e informes mensuales de pagina 1 $500
web v redes sociales
TOTAL .
£QUIPO 7 $6,500.00
BANCO BBVA IMPUESTOS $1,040.00
CUENTA: 00012345678
TOTAL A PAGAR $7,540.00
GRACIAS POR SU Cantidad en letra: siste mil gquinientos cuarenta
00/100 M.N

PREFERENCIA.
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La propuesta del equipo 7 a la empresa Powercop es efectiva en la que se podran

notar resultados a corto plazo.

Para realizar la cotizacion final como equipo decidimos comparar nuestros precios
con 2 empresas de marketing (Agencia LTV y capital 23), en las que podemos ver
gue tienen un costo mas elevado, pero lo que ofrece se asemeja mucho a nuestra
propuesta.

Cotizaciones de referencia de la empresa Agencia LTV y capital 23.

Empresarial

Ideal para Pequefias y Medianas

Empresas con 4 a 20 agentes de

ventas

S iy CAPITAL 23
' N." DE COTIZACION 005-9987

Auditoria SEO

Total
3 artl cu lOS SEO o 7,000 pala bras Creacion y disefio de 2 redes sociales.
10 post mensuales y 4 stories mensuales
Disefio grafico y redaccién de 13 -
Informes y andlisis mensuales
pUbllcaCIones en2 rEdes SOCIales Desarrollo de un plan de Mercadeo de $10,000.00
crecimiento
Creacion de 2 campanas
publicitaria en redes sociales y
en Google
SUBTOTAL $10,000_00
~ IMPUESTOS
6 Reportes durante 1 afio sobre g
TOTAL $ll,600.00

el nuevo trafico obtenido

Recomendamos invertir al
menos $5,000 en plataformas
publicitarias

SOLICITAR
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3.3.2 Control de perfil y ventas en mercado libre
Nuestra propuesta de control de perfil y ventas en mercado libre es basicamente
crear un perfil a la empresa Powercop para que pueda comenzar a vender mediante
esa plataforma que es segura, unas de las ventajas que podemos encontrar de
vender por medio de mercado libre son:

e Baja o nula inversion inicial.

e Acceso de gran audiencia.

« Disefio estandarizado.
El llenado de las fichas técnicas que requiere la plataforma para la venta de los
productos, asi como también el seguimiento de preguntas de futuros clientes,
control de ventas, creacidon de guias de envios y atencion al cliente post-venta. Para
gue la empresa se pueda dedicar a cosas internas de la produccién y la visita con

futuras alianzas.

fibre. 3 £ CONOCE LAS TIENDAS OFICIALES
® = :
/ cpasess e ¢ Supermer loda Vender Ay (&) rowmcor  miscompras Favoritos ~ &b %
= Micuenta
=~ POWERCOP
POWERCOP  Nivel 6 - Mercado Puntos
O
Mis datos
L,
6 Seguridad
P

{3} Configuracion

" ’ ;
is datos ‘ Mis tarjetas
=) ) fsh
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Nuestra propuesta econdmica es la siguiente:

=
Wy’
v

POWERCOP COTIZACION

M E \ I © t‘f- N-0012678

05-05-22
Propuesta econdmica para la empresa
PowerCop.
“Control de perfil y ventas en mercado libre”
DESCRIPCION CANTIDAD TOTAL
Creacion de perfil en Mercado libre. 1 $1500
Lienado de fichas técnicas de productos. 1 $2,000
Control de ventas y perfil en mercado libre. 1 $2500
(Pago mensual) ’
TOTAL
EQUIPO 7 $6,000.00
EANCO BEVA IMPUESTOS $960.00
CUENTA: 00012345678
TOTAL A PAGAR $6,960.00
GRACIAS POR SU Cantidad en letra: sels mil novecientos sesenta

PREFERENCIA. 00/100 M.N
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3.3.3 Disefio e implementacion de plataforma para control de

inventarios

El objetivo principal de esta propuesta es que exista un control riguroso de los
productos con los que la empresa cuenta, tendiendo la opcién de crear un reporte
de productos vendidos por semana, mes y afio, asi como también las existencias
de cada uno de los productos lo que les garantizara que cada vez que un cliente
busque un producto, la empresa pueda ponerlo a su disposicion.

Nuestra propuesta se realiz6 mediante la herramienta Excel, en donde se les
capturaron cada uno de los productos, asi como su existencia de los mismos.
Siendo una plataforma sencilla de utilizar, eficiente y con posibilidad de cambios.

La plataforma tiene una hoja de inventarios de productos, uno de entradas y de
salidas.

Nuestra propuesta econdmica es la siguiente:

POWERCOP COTIZACION

MEXICO
] ] N-0012678
05-05-22

Propuesta econdmica para la empresa
PowerCop.
"Plataforma de control de inventarios”

DESCRIPCION CANTIDAD TOTAL
Creacién e implementacion de plataforma $2.000
para control de inventarios. 1 '
Captura de productos en plataforma 1 $1,500

TOTAL
EQUIPO 7 $3,500.00
BANCO BBVA IMPUESTOS $560.00
CUENTA: 00012345678
TOTAL A PAGAR $4,060.00
GRACIAS POR SU Cantidad en letra: cuatro mil sesenta 00/100 MN
PREFERENCIA.
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Nuestra propuesta de plataforma de control de inventarios es la siguiente:

£ Buscar (alt+Q)

1- 30 Abril 2022

i@ Autoguardado B Equipo 7_Inventario Powercop Méxica « Ultima modificacian: Hace 8h ~
Archivo Inicio  Insertar Dibujar  Disposicién de pdgina  Férmulas  Datos Revisar Vista Ayuda
Al ~ fx
8 c D
T
s
2 Powercop México
3 Inventario de productos
>
5 Periodo de inventario
6 Nombre del empleado
7
% Codigo Producto Stock inicial Entrada Salida
3 |EQUIPO TACTICO
100110 cascoantimotin 2 10 10
110111 Equipo antimotin a1 0 9
120112 Escudo antimotin 22 0 2
130113 Escudo antimotin gladiador a0 0 18
140114 Chaleco antibalas aztec 29 20 23
150115 Chaleco tactico VTAC S LBE 34 0 3
160116 Baston retractil con porta baston 29 0 4
170117 casco balistico 31 o 6
180118 Casco balistico {tipo facil) 34 0 2
190119 Gaspimienta 2 15 8
200120 Guantesantimotin 19 15 5
210121 Esposas de cadena paramanos 20 15 7
220122 Esposas de pie 12 15 16
230123 Esposas para manosy pies 14 15 1
240124 Méscara antigas 22 25 3
250125 Lampara téctica de led 17 0 21
260126 Fomitura sem 23 20 3
270127 TonfaPR-22 17 20 2
23 VIALIDAD
20010 FamicalatAntien an an n
Inventa Entradas | Salidas
Listo 9% Accesibilidad: es necesario investigar

il Autoguardada

Archivo Inicio  Insertar

2

Equipo 7_Inventario Powercop México « Ultima medificacién: Hace & h ~

Dibujar  Disposicion de pagina ~ Formulas  Datos  Revisar  Vista

I

Entradas | salidas

C

Powercop México

Entradas
Fecha de inventario 1 Abril 2022
Nombre del empleado
Producto Cantidad
Casco antimotin 10
Chaleco antibalas aztec 20
Camisola tictica 30
Playera téctica tipo polo unisex 30
Chaleco malla-3 bordados 30
Chaleco tipo brigadista-3 bordados 30
Chamarra triple funcién-doble vista trénsito 30
Gorra tipo beisholera 20
Pantaldn téctico 30
Bota téctica 30
Playera PROPPER F5306 (3 playeras) a0
Playera PROPPER F5369 (2 playeras) a0
Camisa tipo polo para patrulla de bicicleta a0
Polo de manga corta performance a0
Polo de manga larga performance a0
Bike patrol pant 20
Camisa de gala clase B 72345 30
Camisa de manga corta para dama taclite PDU class b 30
Camisa de manga corta taclite PDU class b 30
Camisa de manga corta tipo polo para mujer 30

mmnica An pnanma Laems TOLL

AL ~
A B

L E—

2

3

-

5

5

7

s Fecha Cédigo

9 01-abr-22'0110

10| o1-abr220114

1 01-abr-220210

12 01-abr-22'0211

3 01-abr-22'0212

14| o01-abr22'0213

15 01-abr-22'0214

16| 01-abr-22'0215

17| o1-abr-22'0216

18 01-abr-22'0217

19 01-abr-220310

20 ol-abr-22'0311

21 01-abr-22'0312

2 01-abr-22'0313

23 01-abr-22'0314

24 0l-abr-22'0315

25 01-abr-220316

26 0l-abr-22'0317

27 ol-abr-22'0318

28 01-abr-220319

20 01_ake 220290

Inventario
Listo & Accesibilidad: es necesario investigar

P Buscar (Alt+Q)

Ayuda

32

22
26
31

32
29
29
28
17
28

26

Daniela Ibarra @ & = a

x

2 Comentarios

M -—s—

banicalbara @) & - @

~

A

100%

X

5 Gomentarios

a

100%
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@ Autoguardado [EE  Equipo 7 Inventario Powercop México - Ultima modificacién: Hace 8h +
Archivo Inicio  Insertar  Dibujar  Disposicion de pagina  Formulas  Datos  Revisar  Vista
AL ~ fx
A B c D
L E—
3 Powercop Mexico
3 Salidas
T
5 Fecha de inventario
5 Nombre del empleado
7
s No.Factu -~ Fecha -| Codige - Producto -
9 'ooo1100 01-abr-22 0110 Casco antimotin
10 (0001101 01-abr-220413 Botas técticas 5.11 ATAC & STORM
11 'ooo1102 01-abr-22'0518 Torreta de super led con barra de tréfico
12 0001103 01-abr-22'0611 Impermeable
13 'ooo1104 01-abr-22'0523 Balizamiento para auto sedan
14 (0001105 01-abr-220348 Gorra tek3™-ELBECO
15 (0001106 01-abr-22 0110 Casco antimotin
16 (0001107 01-abr-220331 pantalén-reflex™-ELBECO
17 lovo1108 01-abr-22'0517 Gancho de arrastre
18 ‘0001109 01-abr-22'0340 Pantalones Textrop2-elbeco
19 [o001110 02-abr-22 0110 Casco antimotin
20 looo1111 02-abr-220511 Burrera central
21 looo1112 02-abr-220339 Pantalén uso téctico
22 looo1113 02-abr-220413 Botas técticas 5.11 ATAC & STORM
23 fooo1114 02-abr-22"0319 Camisa de manga corta tipo polo para mujer
24 fooo1115 02-abr-22"0340 Pantalones Textrop2-elbeco
25 fooo1116 03-abr-22'0111 Equipo antimotin
26 [ooo1117 03-abr-22'0119 Gas pimienta
27 looo1118 03-abr-220331 Pantalén-reflex™-ELBECO
22 looo1119 03-abr-220413 Botas técticas 5.11 ATAC & STORM
20 TAnn119n N2 ke 220802

Dalinnminnta nars autn cadan

Inventario | Entradas

Listo & Accesibilidad: es necesario investigar

2 Buscar (Alt+Q)

Ayuda

POWERCOP

30 Abril 2022

Cantidad -

VW N U W R W N W NN NN NN R W e

 Comentarios

Na

100%
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recuperado de
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